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一、 年度工作 
1.1. “当年开始” 

表示制造商开始了当年的经营活动，同时将盘面费用项目清零。 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “当年开始”按钮，弹出对话框。 
2. 点击“确定”按钮，关闭当前节点，自动激活“交纳税金”节点。 

 
1.2. “缴纳税金” 

显示制造商本年应交税金，从现金中扣除。 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “缴纳税金”按钮，弹出对话框。 
2. 单击确定按钮，自动扣除本年度应缴税金，现金减少。 

 
1.3. “资质审核” 

对渠道商提出的各产品代理申请给予通过审核或不通过审核的决定。  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “资质审核”按钮，弹出对话框。 
2. 在对话框中对渠道商提出的产品代理申请给予通过或不通过审核的决定后，点击确

定。 
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1.4. “收代理费” 

渠道商付给产品代理费后本节点被激活。制造商点击后收到代理费。 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “收代理费”按钮，弹出对话框。 
2. 单击确定后，收到产品代理费，盘面现金增加。 

 
1.5. “签预售合同” 

渠道商提交预销合同后本节点被激活，制造商可以根据自己的生产能力决定接受渠道

商预销数量，只能小于或等于渠道商申请的预销数量  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “签预售合同”按钮，弹出对话框。 
2. 在对话框中输入确认的预销售数量后，点击确定。
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1.6. “广告方案” 

制造商对本年度的广告方案做出选择 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “广告方案”按钮，弹出对话框。 
2. 在三种品牌广告：报纸报刊、电视媒体、网络平台的费用明细中输入相应的数量，

对 P1、P2、P3、P4 四种具体产品，做不投入或投入 1M 的选择。点击确定后确认。 
 
 
1.7. “长期贷款” 

制造商可以在此申请期限为 2-4 年的长期贷款  
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “长期贷款”按钮，弹出对话框。 
2. 贷款前会自动扣除已经到期的长贷本金和利息。 
3. 在贷款金额中输入小于最大贷款额并且是 20 的整数倍的数字，在贷款年限中选择 2

年、3 年或 4 年。 
4. 点击确定确认本次长贷
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1.8. “当年结束” 

完成年度经营结束后的各项结算工作。  
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “当年结束”按钮，弹出对话框。 
2. 点击确定完成年度末各项结算工作。 
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二、 日常工作 
2.1. “当季开始” 

表示制造商开始了本季度的经营活动 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “当季开始”按钮，弹出对话框。 
2. 点击“确定”按钮，关闭当前节点，等待进入销售会议。 

 
2.2. “短期贷款” 

制造商可以在此申请期限为 1 年的短期贷款  
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “短期贷款”按钮，弹出对话框。 
2. 贷款前会自动扣除已经到期的短期贷款及其它贷款的本金和利息。 
3. 在贷款金额中输入小于最大贷款额并且是 20 的整数倍的数字。 
4. 点击确定后确认本次短贷   

2.3. “收取应收款” 

渠道商付给应付款后本节点被激活。制造商点击后收到应收款。 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “收取应收款”按钮，弹出对话框。 
2. 单击确定后，收到本季渠道商支付的应付款，盘面现金增加。 
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2.4. “更新生产” 

制造商对生产线上的产品进行状态变更。 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “更新生产”按钮，弹出对话框。 
2. 单击确定后，完成生产更新。应下线产成品入库，相应产品库存增加。未下线产品

在产品线上向下推移。 
 
2.5. “购买生产线” 

制造商可以根据经营状态，决定是否购买新的生产线，以及购买新生产线的数量。  
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “购买生产线”按钮，弹出对话框。 
2. 输入本次欲购买生产线的数量，单击确定后，完成生产线的购买，盘面现金减少。 

 
2.6. “下一批生产” 

根据生产线当前状态及经营策略，决定如何投入下一批产品的生产  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “下一批生产”按钮，弹出对话框。 
2. 根据生产线状态选择是否生产，生产产品类型。 
3. 生产线在任何时候都必须有产品在线，不能空置。如有产品投入生产，将会在现金

中扣除相应的原材料费用。 
4. 点击确定完成本次投产 
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2.7. “产品研发” 

新产品在研发成功后才可以投产，制造商可根据自己的经营策略决定是否投入资金进

行 P2、P3、P4 的研发。每种产品的研发周期都是两个季度。 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “产品研发”按钮，弹出对话框。 
2. 在“操作类型”中选择是否对新产品的研发进行投入，如果投入，将会在现金中扣

除相应的研发费。 
 
2.8. “产品发货” 

制造商根据各产品的当前库存以及渠道商的订购数量决定向渠道商发货的数量。 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “产品发货”按钮，弹出对话框。 
2. 在“发货数量”中填入本季向渠道商发货的数量，注意填入的数字不能大于当前该种

产品的库存以及渠道商订货的数量。 
3. 点击确定完成产品发货 

 
2.9. “接受订单” 

在渠道商“订购商品” 后本节点被激活，制造商根据渠道商订单数量及自己的产能决定

接受的订货数量。  
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “接受订单”按钮，弹出对话框。 
2. 根据渠道商的订货数量，填入“制造商接受的订单数量”，点击确定完成订单的接受。 
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2.10. “厂房处理” 

根据厂房当前权属，在“购买、出售、租赁”中决定厂房处理方法。  
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “厂房处理”按钮，弹出对话框。 
2. 对于“自有”的厂房，可以继续使用及出售；对于“租赁”的厂房，可以继续使用（即

保持租赁状态）及购买。 
3. 点击确定完成厂房处理 

 
2.11. “仓库处理” 

根据仓库当前权属，在“购买、出售、租赁、退租”中决定仓库处理方法。 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “仓库处理”按钮，弹出对话框。 
2. 对于“自有”的仓库，可以保持现状及出售；对于“租赁”的仓库，可以保持现状（即

保持租赁状态）退租或者购买。 
3. 点击确定完成仓库处理
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2.12. “建旗舰店” 

制造商可以在东、南、西、北四个方向上选择一个方向建立一个旗舰店，建店成功会

在现金中扣除相应的建店费用。  
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “建旗舰店”按钮，弹出对话框。 
2. 在四个方向上选择一个方向建立旗舰店。对于已经建好的旗舰店，可以保持现状，

关闭，或者在选择在另一个方向开设新旗舰店（原旗舰店将同时被关闭）。 
3. 点击确定完成旗舰店的建设 

 
2.13. “销售返利” 

制造商对渠道商给予一定的现金返利  
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “销售返利”按钮，弹出对话框。 
2. 在“实际返利金额”中输入对渠道商的返利金额，点击确定完成返利。 

 
2.14. “当季结束” 

完成季度经营结束后的各项结算工作。  
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “当季结束”按钮，弹出对话框。 
2. 当提示“当季所有操作全部结束！”时，可以点击确定完成季度末各项结算工作。 

 

  

  

  



 

第 13 页 共 19 页 

三、 特殊事项 
3.1. “其它借贷” 

制造商可以在此申请期限为 1 个季度的其他类型贷款。每一季度最多贷款 40M，在下

一季度短期贷款时对上一季度其它贷款还本付息。  
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “其他借贷”按钮，弹出对话框。 
2. 在“需贷款金额”中输入小于最大贷款额并且是 10 的整数倍的数字。点击确定完

成其他贷款的申请。 
 
3.2. “间谍” 

支出不同金额的间谍费，可查看其它经营小组当前经营状况 。 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “间谍”按钮，弹出对话框。 
2. 选择 2M 或 4M 的间谍费支出，并填入想要查看的其它经营小组的小组号。点击确

定后即可在新打开的网页中看到其它小组当前的经营状况。 
 
3.3. “修改密码” 

可修改本小组的登录密码 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “修改密码”按钮，弹出对话框。 
2. 在新密码框中输入新的小组登录密码，按确定后完成登录密码的修改。 
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3.4. “长短贷查询” 

查询当前所有未归还的长短贷的金额及账期。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “长短贷查询”按钮，弹出新的网页。 
2. 在新的网页中可以查看本企业当前长期贷款及短期贷款的借款情况及还款期限 

 
3.5. “经营分析” 

经营结束后，查看经营分析数据及图表数据。 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击 “经营分析”按钮，弹出新的网页。 
2. 在新的网页中可以查看本企业当前各项经营得分数据汇总 

 
3.6. “同业拆借（借）” 

当制造商经营遇到困难、现金短缺时，可以打开本节点，向同一供应链的渠道商进行

现金拆借 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 

 操作说明 
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1. 单击“同业拆借-借”按钮，弹出“同业借款申请”对话框。 
2. 在拟借款金额中输入准备向渠道商借款的金额，点击确定后完成借款申请，等待渠

道商审核。 
 
3.7. “同业拆借（审）” 

    此节点是制造商对同一供应链渠道商发来的借款申请予以审核，给予借款或不借款的

决定。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击“同业拆借-审”按钮，弹出“同业借款审核”对话框。 
2. 对话框中将显示渠道商借款的具体时间及借款金额，选择通过审核或拒绝申请后点

击确定完成审核。 
 
3.8. “同业拆借（还）” 

    此节点是制造商归还向渠道商的借款 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
1. 单击“同业拆借-还”按钮，弹出“同业借贷还款”对话框。 
2. 对话框中将显示向渠道商借款的具体时间及借款金额，如果有多笔借款，将会同时

显示出来，打开本节点一次只能选择其中的一笔进行归还。 
3. 选择其中某笔借款，选中归还，在还款金额中输入欲归还的金额，点击确定后完成

该笔借款的还款。也可选择暂不归还，点击确定后将不会归还所有借款。 
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四、 信息查询 
4.1. “订单查询” 

可查询渠道商本季和上季度的订货量 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
单击 “订单查询”按钮，即可在弹出的对话框中看到渠道商本季和上季度的订货量。 

 
4.2. “广告查询” 

    可查询本年度本供应链三端各类广告投入情况 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
单击“广告查询”按钮，即可在弹出的新的网页中查看到本年度本供应链三端各类

广告投入情况。 
 
4.3. “经营得分” 

可查看本端企业上一年度经营得分情况。 
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 操作说明 
单击“经营得分”按钮，即弹出“制造商当期得分情况查询表”。可查看制造商当

期得分明细。 
 
 

4.4. “企业报表” 

    可查看本年度企业报表，包括“综合费用明细”、“资产负债表”、“利润表” 
 
 
 
 
 

 操作说明 
单击“企业报表”按钮，即可以弹出的新网页中查看到“综合费用明细表”、“资产

负债表”、“利润表”。 
 
4.5. “规则说明” 

可查看本沙盘经营的规则要点。 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
单击规则说明，即可在新打开的网页中查看沙盘经营规则要点。 

 
 
4.6. “市场预测” 

可查看整个经营周期中对各产品需求的市场预测图。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
单击市场预测，即可在新打开的网页中查看各产品需求的市场预测图。 
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4.7. “关于我们” 

查看本软件的版权信息。 
 
 
 
 
 
 
 

 操作说明 
单击关于我们，即可在弹出的消息框中看到本软件的版权信息 
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五、 系统公告与组内交流 
5.1. 系统公告区： 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 说明 
系统公告区主要公告管理端发出的各种信息 

 
5.2. 组内交流区： 

 
 
 
 
 
 
 
 

 说明 
组内交流区用于本组三端：制造商、渠道商、终端商在经营过程中进行信息交流，仅本

组内成员可见。 


